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éQue nos impulsa?
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VISION

Posicionarnos como una de las
mejores consultorias de
negocio con enfoque comercial
de Nuevo Leodn
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Ser aliado estratégico de '

empresas, brindando soluciones

tangibles que transformeny
desarrollen su potencial

@ TRANSPARENCIA comercial, para el logro de sus ~
N metas de negocio. /

-
-

~ -
-~ -
S ma=="

EFICACIA

aledconsulting.com AAA



écQue problemas
resolvemos?
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trabajar sin procesos } comercial customizado
desactualizacion de equipo comercial
equipo de ventas -4 A con acciones y rumbo
Y
mala comunicacion \ equipos de trabajo
entre areas / colaborativos
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Brindamos soluciones tangibles
que transforman y desarrollan tu
potencial de negocio y comercial,
para el logro de tus metas.



Nuestras
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Consultoria de Negocio
con Enfoque Comercial.
Desarrollamos un analisis comercial
integral con una metodologia de trabajo

probada que asegura mejoras
comerciales y de negocio.

Mentoria de Negocios

Brindamos orientacién uno a uno y
acompafamiento a mandos altos para
detonar decisiones, acciones y mejoras.

aledconsulting.com

Capacitacion Comercial /
Programas de entrenamiento

Desarrollamos capacitaciones
customizadas, memorables y con
alto impacto en los equipos
comerciales.
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Sesiones Team Building

Organizamos e implementamos
sesiones para desarrollar equipos
resilientes,colaborativos y enfocados a
conseguir objetivos con sesiones que
inspiran y motivan a la accion.

soluciones



cComo lo hacemos?
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DIAGNOSTICO PLAN DE ACCION IMPLEMENTACION SEGUIMIENTO
» Andlisis y comprensién » Definicién de planes de » Acompafiamiento y » Proceso de seguimiento
de las problematicas de la accién y soluciones aseguramiento de que los con indicadores y
empresa. comerciales personalizadas cambios propuestos se evaluacion continua de
» Identificaciéon y realicen de la mejor manera los resultados.

priorizacion de areas de
oportunidad comerciales.
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+130

Mas de 130 Conferencias, Talleres y
Teambuildings.

+10

Contamos con mas 10 alianzas comerciales
que robustecen nuestros servicios.

+90

Mas de 90 episodios de nuestro
Podcast: “Se Traduce en Ventas”

aledconsulting.com

éPor que ALED?

+50

Clientes nos respaldan.

+20,000

Hemos impartido a mas de 20,000 personas
nuestro contenido comercial.

+S5

Empresa establecida con 5 afos
de antigiedad.
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Clientes
que nos

han
brindado -
su confi-
anza
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“De verdad que muchisimas gracias por formar
parte de Alanika, y por ayudarnos a crecer dia
con dia. Sobretodo en este afio que hemos
tenido un montdén de retos nos han ayudado a
crecer, mejorar y superar cada uno de
ellos...Nosotras, las marcas que formamos
parte de su Consultoria estamos muy
agradecidos con ustedes y esperamos lograr
muchas mds cosas juntos.”

Martha Alanis
Directora General, Alanika

“Gracias a los servicios que ofrece ALED
Consulting hemos tenido en la empresa un
crecimiento del 43% en nuestras ventas anuales.
Aled es un gran aliados para nosotros y
seguiremos juntos construyendo.”

Alan Silva
Directora General, Destaka

aledconsulting.com

Testimonios

“Gracias a su Mentoria Comercial he logrado
crecimiento de doble digito este afio en varios de
los ramos de mi negocio. Y con ello, dar un paso
firme hacia el frente en la institucionalizacidn del
mismo.”

Gabriel Oyarzabal
Director General, Darwell

“Nos han apoyado en el tema comercial,
ayuddndonos a redefinir nuestro cliente ideal y
saber cudl es nuestro nicho de mercado hacia el
que vamos dirigidos. Por otro lado, también nos
han apoyado en el dmbito financiero...
ayudandonos a saber cudles son nuestros
margenes y precios que debemos tener en la
empresa. Y también saber cudl es la mejor
estrategia para seguir manteniendo un buen
volumen de abastecimiento mensual para Marin's
Steel”

Erick Marin
Director General, Marin’s Steel Technologies
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