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¿Qué nos impulsa?
VALORES PILARES

MISIÓN

VISIÓN

RENTABILIDADPROFESIONALISMO

MEJORA CONTÍNUA

ADAPTABILIDAD

COMPETITIVIDAD

EFICACIA

COMPROMISO

RESPETO

TRANSPARENCIA

EMPATÍA

Ser aliado estratégico de 
empresas, brindando soluciones 

tangibles que transformen y 
desarrollen su potencial 

comercial, para el logro de sus 
metas de negocio.

Posicionarnos como una de las 
mejores consultorías de 

negocio con enfoque comercial 
de Nuevo León



CRECIMIENTO
“Crecer sostenidamente...”

CRECIMIENTO
“Quiero que mi negocio crezca y 

se diversifique la cartera de 
clientes...”

DELEGAR MEJOR
“Quiero ser mas estrategico

y menos operativo...”

MAYOR COMPETITIVIDAD
“Que mi negocio se 

diferencie vs mi 
competencia...”

INCREMENTAR VENTAS
“Quiero obtener 

mejores resultados
comerciales...”

SABER RETROALIMENTACIÓN
“Rendición de cuentas...”

“No tengo un proceso 
comercial documentado...”

“ Tengo un desorden 
financiero (recursos 

personales y financieros 
mezclados)...”

MAS NEGOCIO
“Mayor utilidad y rentabilidad...”

“Definir del rumbo, visión y numeros ideales 
para la empresa...”

“Tengo problemas para 
gestionar mi 

departamento 
comercial...”

“Tengo carga excesiva de 
trabajo...”

OPTIMIZAR PROCESOS
“Mayor orden...”

“quiero incursionar en
una nueva línea de 

negocios...”

“Tenemos bajo volumen de ventas
y/o rentabilidad...”

“Dependendo sólo de
 clientes clave...”

¿En dónde
 te encuentras?

REDUCIR CARGA DE TRABAJO
“Quiero una mejor calidad de 
vida, menos dependencia del 

negocio hacia mi...”

DESARROLLAR HABILIDADES
“Me gustaría mejorar mi toma 

de decisiones...”

“Batallamos para captar, retener y 
desarrollar clientes...”



Brindamos orientación uno a 
uno y acompañamiento para 

detonar decisiones, acciones y 
mejoras.

Una ruta clara para mejorar 
los indicadores clave de 

negocio.

Un seguimiento 
puntual para el 

cumplimiento de 
objetivos comerciales.

Mayor conocimiento 
de las fortalezas y 
debilidades de tu 

empresa.

MENTORÍA PARA DIRECTORES GENERALES Y ALTOS MANDOS

¿Qué obtienes con Mentoría para Directores Generales y Altos Mandos ALED?

Un incremento 
sostenible en ventas.

Un mayor enfoque en 
áreas medulares del 

negocio.

Un mejor 
entendimiento de tu rol 
y funciones en relación 
con el área comercial.



¿Cómo lo hacemos?

Definición de planes de 
acción y soluciones 
personalizadas.

Análisis y comprensión 
de tus problemáticas.
Identificación y 
priorización de las áreas 
de oportunidad.

Acompañamiento y 
gestión de que los cambios 
propuestos se realicen de la 
mejor manera. 

Proceso de seguimiento 
con indicadores y 
evaluación continua de 
tus resultados.



Esto es
ALED



Somos integrales. 
Sabemos diagnosticar, 
desarrollar planes de acción, 
implementar y dar seguimiento.

No improvisamos.
Contamos con una metodología 
y forma de trabajo validada por 
nuestros clientes.

Trabajamos con 
transparencia y 
honestidad.
Nos aseguramos que en cada 
interacción sepas lo que 
estamos haciendo y por qué.

Somos empáticos.
Por nuestra experiencia 
sabemos conectar y entender el 
contexto, retos y problemáticas 
de nuestros clientes.

¿Por qué ALED?

Contamos con más 10 
alianzas comerciales que 

robustecen nuestros 
servicios. 

Más de 90 episodios de 
nuestro Podcast:

“SeTraduce en Ventas” 

+10 +90+50
Clientes nos respaldan.



Testimonios

 

“Gracias a los servicios que ofrece ALED 
Consulting hemos tenido en la empresa un 
crecimiento del 43% en nuestras ventas anuales. 
Aled es un gran aliados para nosotros y 
seguiremos juntos construyendo.“
Alan Silva
Directora General, Destaka

“Nos han apoyado en el tema comercial, 
ayudándonos a redefinir nuestro cliente ideal y 
saber cuál es nuestro nicho de mercado hacia el 
que vamos dirigidos. Por otro lado, también nos 
han apoyado en el ámbito financiero… 
ayudándonos a saber cuáles son nuestros 
márgenes y precios que debemos tener en la 
empresa. Y también saber cuál es la mejor 
estrategia para seguir manteniendo un buen 
volumen de abastecimiento mensual para Marin´s 
Steel.”

Erick Marín 
Director General, Marin´s Steel Technologies

“Gracias a su Mentoría Comercial he logrado 
crecimiento de doble dígito este año en varios de 
los ramos de mi negocio. Y con ello, dar un paso 
firme hacia el frente en la institucionalización del 
mismo.”

Gabriel Oyarzabal
Director General, Darwell

“De verdad que muchísimas gracias por formar 
parte de Alanika, y por ayudarnos a crecer día 
con día. Sobretodo en este año que hemos 
tenido un montón de retos nos han ayudado a 
crecer, mejorar y superar cada uno de 
ellos…Nosotras, las marcas que formamos 
parte de su Consultoría estamos muy 
agradecidos con ustedes y esperamos lograr 
muchas más cosas juntos.”

Martha Alanís
Directora General, Alanika



MEJORA.
VENDE.
CRECE.

(81) 8023 3311

contacto@aledconsulting.com
aledconsulting.com
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